
Das Profil des Praxispartners 

Als Praxispartner für den Live Case im englischsprachigen 
Studiengang Master in Digital Business Administration, sucht 
die BFH Wirtschaft Unternehmen und Organisationen, die an 
einer Zusammenarbeit mit Studierenden interessiert sind 
und sich mit Themen der Digitalisierung auseinandersetzen: 

 Digitalisierung bestehender Geschäfte

 Erweiterung und Ausbau von Geschäftsmodellen
mit digitalen Mitteln

 Neue digitale Geschäftsmodelle entwickeln

Bei den Praxispartnern kann es sich um Dienstleistungs- 
oder Produktionsunternehmen aus einer beliebigen Branche, 
oder auch um Behörden, Verwaltungen und NGOs handeln. 

Nutzen für den Praxispartner 

Das Partnerunternehmen profitiert vom Engagement einer 
heterogenen und berufserfahrenen Studierendengruppe, die 
konkrete Ideen/Lösungen für die aktuelle Herausforderung 
erarbeiten. Nutze das Potenzial der kollektiven Intelligenz  ڒڑڐ 

Ablauf des Live Cases 

Im Vorlauf des Live Case Projekts besprechen die zu-
ständigen Dozierenden die aktuellen Herausforderungen 
und Problemstellungen mit dem Partnerunternehmen. 
Darauf basierend erstellen sie gemeinsam eine Beschreibung 
sowie die konkrete Aufgabenstellung des Live Cases für die 
Studierenden. 

Im Rahmen eines «Kick-off Events» wird der Live Case dann 
offiziell gestartet. Dabei präsentiert die verantwortliche 
Person aus der Partnerfirma in der Regel das Unternehmen 
und die Herausforderungen, resp. Aufgabenstellung. Nach 
einigen Wochen findet eine «Q&A-Session» zwischen den 
Studierenden und dem Praxispartnern statt um allfällige 
Informationslücken zu schliessen. Abgeschlossen wird das 
Live Case Projekt mit einem «Final Presentation Event» an 
dem die Studierenden dem Praxispartner ihre Ideen und 
Lösungen im Detail präsentieren.  

Der Praxispartner übernimmt im Live Case Projekt die Rolle 
des Auftraggebers. Die Zusammenarbeit zwischen den 
Praxispartnern und den Studierenden ist klar nach den 
Wünschen und Möglichkeiten des Unternehmens gerichtet. 

Wie gross ist der Aufwand für die Praxispartner? 

Der Aufwand für die Auftraggeber wird im Voraus diskutiert 
und geregelt. Die erste Ansprechperson für die Studierenden 
sind die Dozierenden. In der Regel setzt sich daher der 
Gesamtaufwand aus den folgenden Tätigkeiten zusammen: 

 Diskussion und Aufbereitung der Aufgabestellung sowie
der Hintergrundinformationen für die Studierenden in
Zusammenarbeit mit den zuständigen Dozierenden
(Aufwand ca. 2-3 x 2 Stunden).

 Vorbereitung & Teilnahme Kick-off Event; d.h. Erstellung
und Präsentation der eigenen Unternehmung und der
Herausforderung/Problemstellung. Vermittlung weiterer,
für den Live Case relevante unternehmensspezifische
Informationen (ca. 1 Tag).

 Teilnahme an einer Q&A-Session (ca. 1/2 Tag).

 Teilnahme an der finalen Präsentation des Projektes
(ca. 1 Tag).

Unser Live Case Kontakt: 

 

Dann sei dabei und 
werde unser nächster Praxispartner!

Unsere bisherigen Live Cases findest du hier: https://www.bfh.ch/business/en/studies/live-cases/ 
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